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Programme de Formation
Formation IA pour les achats

Organisation
Durée : 7 heures

Mode d’organisation : Mixte

Contenu pédagogique

Public visé
• Toute personne amenée à gérer les achats dans une entreprise

Objectifs pédagogiques
• Se familiariser avec une IA Générative appliquée au métier d'acheteur.
• Expérimenter  l'usage d'une IA  Générative  sur  des  dossiers  d'achats  réels  (sourcing,  analyse,

contrat).
• Gagner du temps tout en restant efficace dans la sélection et la négociation fournisseurs.

Description
Introduction

• Présentation de la formation, des participants et de leurs attentes spécifiques
Identifier les différents outils d'IA pour les achats

• Distinguer les capacités d'une intelligence artificielle (LLM, analyse de données, vision).
• Cerner les avantages d'utiliser des outils d'IA générative dans les processus d'achat (gain de temps,

aide à la décision).
Utiliser l'IA en sourcing, négociation d'achats, gestion des fournisseurs...

• Associer l'IA aux différentes étapes : du sourcing à la contractualisation.
• Automatiser les processus grâce à l'IA : rédaction de cahiers des charges et analyse de rapports

fournisseurs.
Rédiger un prompt et exécuter des requêtes pour gagner en efficience achats

• Identifier les clés pour rédiger un prompt efficace appliqué aux problématiques achats.
• Créer des requêtes pour simplifier les tâches : grilles d'évaluation et synthèses de propositions.
• Découvrir une méthode de prompt  pour obtenir des résultats exploitables et structurés.
• Analyser et répondre à des appels d'offres.

Déployer/systématiser l'usage de l'IA dans votre organisation/la fonction achats
• Cibler les besoins prioritaires  (Sourcing vs Négociation).
• Choisir des outils adaptés (versions gratuites vs versions payantes/sécurisées).
• Sécuriser l'utilisation de l'IA dans les achats (anonymisation des prix, confidentialité, éthique et

RGPD).
Bilan, évaluation et synthèse de la formation.

Prérequis
• Maîtrise des outils liés aux process d'achat. Pas de connaissances techniques en IA requises.
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Modalités pédagogiques
• Tour de table pour validation des attentes spécifiques, des objectifs, du programme…
• Le formateur alterne entre méthode démonstrative, interrogative et mise en œuvre par des

travaux pratiques
• Ordinateurs avec environnement logiciel spécifique, connexion internet

Moyens et supports pédagogiques 
• Remise d'un guide des bonnes pratiques

Modalités d’évaluation et de suivi
• Evaluation par une mise en situation professionnelle
• Une évaluation qualitative de la formation sera complétée par le stagiaire
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